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Tiskova zprava

Cesi se o svou ,penézenku” nestaraji prilis dobre

Financni poradci bojuji se stereotypy klientd: ¢asto uvadéji mylné informace, nevidi
potencialni rizika, pfipadné Spatné odhaduiji zivotni situace

Praha, 24. bfezna 2021 - Sam sobé je kazdy vétsinou Spatnym radcem — a to zejména u tak zasadnich otazek, jako
je sestavovani financniho planu. Ten ma byt u¢innym ndstrojem, jak efektivné fidit financni situaci a soucasné
ma pomoci odpovédné nakladat s vlastnim majetkem a chranit sebe i blizké pred tim, aby se nenadalé udalosti
staly fatalni finanéni zatézi. Podle zkudenosti finanénich poradcti viak Cesi maji €asto tendenci nepfijemna fakta
prikraslovat nebo maji o své situaci ¢asto nespravnou ¢i neuplnou predstavu. Nemaji ¢asto Zadny nebo maji
$patné nastaveny finanéni plan a pfipravuji se tak o nemalo penéz. Vyplyva to z vysledkl vyzkumu mezi
finan¢nimi poradci Fincentrum & Swiss Life Select.

O tom, Ze by klienti rozhodné pfi pfipravé financniho planu neméli spoléhat jen sami na sebe. Svéd¢i o tom
zkusenosti financnich poradctd Fincentrum & Swiss Life Select. Klienti bohuZel az pfilis ¢asto sami sebe presvédcu;ji
o pravdé, kterd ma ale velmi daleko k realité a svou finanéni situaci vnimaji naprosto odlisné, neZ je skute¢nost.

Témeér tretina klientd, s nimiz financni poradci pracuji pfi sestavovani planu, nesdéli svou skutecnou financni situaci.
Chtéji prosté vypadat Iépe a to, na co maji, si radéji ptikrasluji. Priblizné 40 % klientld pak ma na svou finanéni situaci
zcela zkresleny pohled. Oba pfistupy jsou Spatné a neumoznuji sestavit funkéni finanéni plan. DalSim neSvarem pak
je to, Ze klienti neuvaZuji v kontextu celé své financni potfeby. Prosté si chtéji koupit jenom urcity produkt —
a ostatni souvislosti je ptilis nezajimaji. Postupuje tak vice nez polovina klientd, kteti se timto omezenym nahledem
pfipravuji nejen o penize, ale napftiklad o zajisténi svého majetku, zdravi a Zivota sebe ¢i svych blizkych.

Mezi dal$imi , klacky”, které si klienti sami ,hazi pod nohy” a komplikuji finanéni planovani, patfi podle zkuSenosti
finanénich poradcl Fincentrum & Swiss Life Select: nedGvéra v nékteré financni produkty, finan¢ni negramotnost a
také nedisciplinovanost v dodrzovani nastaveného finan¢niho planu.

,Role finanéniho poradce je pfi sestaveni osobniho nebo rodinného financniho pldnu nezastupitelnd. Ukolem
finanéniho poradce je citlivé pomdhat klientovi s naplfiovdnim dlouhodobych Zivotnich cild, s hleddnim nejlepsSich
cest, jak k temto cilum dospét. Poradce pomiiZe klientovi sestavit realisticky financni pldn a casto hraje i motivacni
roli, kdyZ mu otevre oci, jak dosdhnout na véci, které by sam klient ani nepovaZoval za redlné. Soucdsti planu by
méla byt oblast investic, pojisténi, uvérd, hypoték nebo penzijniho sporeni,” fekl Filip Duchon, generalni feditel
Fincentrum & Swiss Life Select.
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U pojisténi klienti neaktualizuji hodnotu pojisténého majetku a napftiklad na pojisténi
invalidity mysli malo

Klienti maji také radu stereotypl pti sjednavani jednotlivych produktl, kterymi si také zbytecné snizuji jejich
ucinnost. Naptriklad u pojisténi témér dvé tretiny klientl své pojisténi neaktualizuji podle toho, jak se méni jejich
Zivotni situace nebo hodnota pojisténého majetku. Bézné se pak setkaji s tim, Ze v ptipadé néjaké nenadalé udalosti
zjisti, Ze sv(j majetek maji tzv. podpojistén (tedy podhodnocen) a pojisténi nepokryva vysi Skod vaci aktualni
hodnoté majetku a cenam na trhu.

U Zivotniho pojisténi dospéli mysli hlavné na to, aby komplexné pojistili své déti —ale na sebe, tedy rodice, s Zivotnim
pojisténim uz tolik nemysli. Takto postupuje témér polovina klient(, ktefi ptrichazi k finanénim poradcim. Z lidského
hlediska je to pochopitelné, ale s ohledem na financni zajisténi rodiny je to kratkozraké. Finan¢ni dopady pfipadné
nestastné udalosti pak mohou byt pro rodinu fatalni.

Chybny postup pfitom ¢asto vyplyva z toho, Ze rfada klientl — podle vyzkumu mezi finanénimi poradci Fincentrum
& Swiss Life Select je to 30 % - si nechce nechat doporucit vhodny pojistny produkt, ktery by odpovidajici mérou
kryl vSechna rizika. Naopak, svefepé setrvavaji na své predstavé, ktera vSak neodpovida jejich skute¢nym potiebam.

Ptiblizné 20 % klientd pak pfi uzavirani pojisténi uvadi neuplné ¢i nepfesné Udaje, ¢imz rovnéz devalvuje schopnost
pojisténi plnohodnotné pokryvat pfipadna rizika. Zaroven malo mysli na pokryti rizik spojenych s trvalou invaliditou
¢i trvalymi nasledky Urazu.

U hypoték casto klienti preceni své financni schopnosti

Radu komplikaci a chyb lidé délaji také pfi uzavirdni hypoték. Nejcastdji je to precenéni vlastnich finan¢nich
schopnosti, kdy klienti nepocitaji s dostatec¢nou finan¢ni rezervou — tuto chybu déla podle finan¢nich poradct 63 %
klient(. S tim Casto souvisi i neredlna ocekdvani ohledné vyse hypotéky, kterou si mohou dovolit. Zde se precenuje
az 38 % klientl. S hypotékou je pak také ¢asto spojeno kryti rizik Zivotnim pojisténim pro pfipad neocekdvanych
Zivotnich udalosti. Nedostatecné kryti rizik Zivotnim pojiSténim ma u hypotéky nastaveno azZ polovina klient(, ktefi
prichazi k financnim poradcim.

Penize na dlichod ¢asto necinné ztraceji hodnotu na bézném uctu

S ohledem na nizké droceni bankovnich vkladl jsou vhodnou volbou pro dlouhodobé uchovani hodnoty penéz
investice nebo penzijni fondy. Jsou cestou, jak se dlouhodobé zabezpedit financnimi prostifedky na stafi a jak také
zhodnotit finanéni Gspory.

| zde ale ¢asto klienti Sldpnou vedle a tyto produkty bud nevyuZiji, nebo je sice vyuziji, ale Spatné. Namisto toho,
aby nechali své penize vydélavat, drzi klienti velkou ¢ast volnych prostfedk( na bankovnich Gctech s minimalnim
zhodnocenim. Dalsi ¢astou chybou je netrpélivost, kdy klient pozaduje kratky investi¢ni horizont, i kdyZ spofi
napfiklad na dvacet let vzdalenou penzi. Penize pak nemaji ¢as se zhodnotit. Neredlna jsou i ocekavani garance
fixniho vynosu — jako napftiklad u spoficiho Uuctu. Tu nesmyslné ocekava az polovina klient(.
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Omezena financni gramotnost klientd nebo spiSe neochota své finance detailné fesit se pak promita pfimo i do
samotného financéniho zajisténi na dichod. Klienti ¢asto maji dlouhodobé zkreslenou predstavu o tom, kolik by méli
mit nasetfeno do dichodového véku, nespofi dostate¢nou mésic¢ni Castku nebo nevyuZivaji statni prispévek
a odecet z dani.

,Veskeré uvedené chyby a stereotypy, které klienti vklddaji do svého finanéniho pldnovdni, mohou pfitom velmi
vyrazné ovlivnit kvalitu Zivota — a pfimo zhodnoceni nebo spiSe znehodnoceni tuspor ¢i ndrist zbytecnych vydaja.
Proto je u financniho planovdni, stejné jako napriklad pri stavbé domu, nebo reseni zdravotnich problémdu, zapotrebi
obrdtit se na odbornika — financniho poradce — ktery dokdze spolecné s klientem témto chybdm predejit a dokdze
sestavit redlny a efektivni financni pldn. Ten zajisti klientum vice penéz a bohatsi Zivot,” shrnuje Filip Duchon,
generalni feditel Fincentrum & Swiss Life Select.

Fincentrum & Swiss Life Select je predni financné-poradenskou spolecnosti v Ceské republice, kterd poskytuje
komplexni finanéni sluZby na nejvyssi kvalitativni drovni. Je souédsti finanéni Svycarské skupiny Swiss Life, pfedniho
poskytovatele penzijnich a financnich reseni v Evropé s tradici jiZ vice neZ 160 let. Skupina spravuje aktiva v hodnoté
254 mid. CHF, zaméstndvd priblizné 8 600 osob a zhruba 14 000 profesiondlnich financnich poradci. Akcie Swiss Life
jsou obchodovdny na burze v Curychu a jsou rovnéZ zarazeny do hlavniho indexu SLI (Swiss Leader Index), ktery
zahrnuje 20 nejvétsich spole¢nosti obchodovanych na burzdch ve Svycarsku.

Vice na www.fcsls.cz a www.swisslife.com.

Spolecnost Fincentrum & Swiss Life Select a.s. zverejriuje kaZdy mésic hodnoty ukazatele Fincentrum Hypoindex®
a Ctvrtletné Index ceského investora CII750. Ddle provozuje odborné portdly investujeme.cz a hypoindex.cz.

V pfipadé zdjmu o dalsi informace kontaktujte:

Miroslav Benes
Mobil: +420 603 174 347
E-mail: miroslav.benes@benesgroup.cz

Milan KFiz
Mobil: +420 602 266 316
E-mail: milan.kriz@benesgroup.cz
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